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Knackiger vortragen

Tipps vom Profi. Wer eine gut strukturiert und bild-
hafte Rede oder Prasentation halten will, kommt

um rhetorische Kunstgriffe nicht herum. Peter

Flume, Mitbegrinder des Unternehmenstheaters

vitaminT4change®, Zeigh wises geht.

Einen Leitsatz finden

Wer Inhaite struktufiert und auf den Punkt bringsn will,
=olite wis Barack Obama einen Leitsatz fir seine Rede
finden; Folgends Tipps helfen:

1. Mehmen Sie sich ein Bliatt Papier-und. schreiben Sie die
wichtigsten Punkig auf, die Sie In [hrem Vorirag anspre-
chen wollen,
2. Lesen Sie sich nun dlese Punkie nochimals durch und
steflen Sie sich dabel die Frags:  Wohin mochie ich meine
Zuhbrer mit meiner Rede fihren?”, Beantworten Sie dann
die Frage mit 3 bis S Satzen. Schreiben Sie sich dieze
Satze guf eine neues Blatt Fapier

3. Fassen Sie die Aussagen derSitze von Schritt 2 mun
in einem einzigen Satz zusamimen, Abstrahiensn Sie von
den Detalls und suchen Sie guasi'den .gemeinssmen
Nenner”. Dieser einzige Satz, der g1zt Gbrig bleibt, ist der
| eitsaiz fur [hre Rede.

Boispiel: Bei sinem Vortrag mit dem Sie [hire Kollegen Gber-
zeugen wollen, im Intemet bei  sozialen MNatzwerken™ wie
XING mitzumachen, kinnten:sich folgende zentrale- S5tns
ergeben; Bislang verborgene Beziehungen (die Freunde
meiner Freunde) werden aufgedeckt. Das hilft, ginen neuen
Job, eingn Parmer oder ainen guten Ort zum Leben zu fin-
den. Und es ermaglicht sich schnell Rat von unterschisdii
chen Experten zu holen,

Wenn Sie sich diese Aussagen noghmals prufend: anss-
hen, werden Sie feststellen, dass alle tendenzizll den Ko
takiaspekt aines ,Social Networks® hervorheben. Es Tlegt
also nahe, sinen Leftsatz zu formuliersn, der dies deatiich
macht: JMie mehr ein Fremder sainl”,

Wenn Sie aus der Sicht lhres Untemebmens reden und
dafir werben, mehr E-Commerce: zu- machen, werden Sie
eher sin positives Bild von ECommerce im Internet seigen.
Es liegt 2lso nahe, einen Leitsatz zu formulieren, der-dies
deutlich macht: For einen erfolgreichen Aufbay unseres
Hunden-Portals |t jetzt derrichtige Zeitpunky® Oderwenn
es kiirzer sefn =oll, kinnten Sig |hren Yortrag mit den Wor
ten Go ECommerce, now!” beenden.

Die Konzentration auf einen Leitsatz hilft [hnen bei der wek
teren Vorberelung der Rede. wesentliche und unwesenti-
che Dinge voneinander zu trennen. Die Vorberefungszelt
ger Rede verkurzt sich somit deutlich,

Pater Flume

izt Schiler des
berihmten Rhato-
nikers Walter Jens,
ToDingen.

Analogien bilden

Bei der Analogiebildung werden die Inhzite eines Sach-
verhalts aus dem-einen Bereich auf Sachverhalie eines
andersn Berelchs Obertragen. Eine Analogie besteht.wenn
mindestens ein Merkmzl elnes Ohijpkies such Merkmal
des urspringlichien Sachverhalts ist, zum Beispiel der Fehl
schiag in einem Projekt und die missiungene Generalprobe
am Theater, auf die hin sich der Erfolg einstsil. Ssmmeln
Sie deshalt zun&chst verschiedene Phanomens der Matur
und priffen Sie dann, ob Sie obereinstimmende Sachver
haite finden konnen. Aufgabe:

1. Versuchen Sie mittels einer Anelogie sus dem Bereich
der Matur zu-erklaren, warum £ zum Baispiel sinnvoll sein
kann, als Magkdfidhrer in-einem bestimmian Barejoh ginen
ney gegrindeten Mitbewerbar Im Marke zu tolerieran,
ansiatt in mit Miedrigpteisen zu bekampfen. Formulleren
Zie dig Anaglogia vollstandig aus.

3. Wiaderholen Sie die Ubung mit Thesen aus Threm eige-
man beruflichen Fachbereich und Anslogien sus der Natur,
der Medizin, aus dem Sport, 2us Technik und Wissenschaft
ader aus der Kunst.

Eine-Lésung der Aufgabe kinnte so sussehsn: .Meine
Damen und Herren, bevor Sie die Entscheldung treffen,
unseren newen Mitbewerber durch Preiskampi vom Markt
ziz verdrangen, bitte ich Sie, einen Blick auf die Natur zu
werfen. Sowoh| bei Saugetieren wis bei Fischen glbt es das
Phanomen der Parasiten: Sie suchen einen Wirt und leben
von diesem: Dennoch beké&mpft der Wirt die-Farasiten
nicht, da sle in'der Regel auch eine positive Funktion fir
inn heben, beisplelsweise dass dessen Schuppen gerei
nigt werdan. Und nun bitte ich Sie, sich nochmals unseren
aktuellen Fall anzusehen. Handelt es sich bei dem Mit-
pewerber um einen Farasiten, der uns Munden abnimmt,
die wir sonst nur mit grofem Aufwand bedisnen kenntsn?
Wiirde ein Preiskampf gegen ihn nicht vielieicht sogar dazu
fihren, dass wir die: Margen bel unseren gulan Funden
vernichtsn und dafiir nur Kunden gewinnen, die uns keinen
Gawinn bringen? Meine Damen und Hemren, lassen wir gen
Parasiten doch seinen Job tur und sorgen wir dafur, dass
sein Revier begrenzt bleint.”

Buchtipp: Peter Flume, Reden, Taschenguide-Trainer, Haufe
Verlag, Flaneg, 2003, 126 Seiten, 9,90 Euro
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